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Le projet de la Confédération Softnet offre un soutien financier et technologigue aux entreprises suisses

dans le domaine de I'informatiqu

résenté sur le site de
Technopdle aux en-
treprises valaisannes,
le projet Sofmet, lan-
¢é par 'Office [Edéral
de Ia formation professionnelle
et de la technologie, 2 de la pei-
ne u trouvé prencur en Suisse
romande.  «Pour o période
2000-2003, nous avons 30 mil-
lions & disposition de projets liés
ey donaine de Vinformatigie.
Pour Finstani, 30 profets sont en
cairs de réalisation dont seule-
ment guatre en Siisse romande,
C'est trop peu pour ia Roman-
diew, analyse Slah-Eddine Dris-
si, chef du programme Softnet,
De son cilé, Dominique
Perruchoud, directeur de CIM-
TEC Valais, par le biais de pro-
jets, rappelle que le transfert de
technelogies n'est qu'un rmoyen
an service de I'économier «Le
transfert de technologies n'est
pas un but en sof, cest un
maoyen. A bont, il y a un pro-
duit qui corvespond aux besoins
du marché, Pour renforcer le tis-
st dconomique, Il faut que les
entreprises adenr des produits
inrovants mais pour les déve-

feare & Slerre,

lopper, il faut du savoir, et ce
sauoir, i faut afler Ie chercher [
oit il esty» Bt de conclure: «le
transfert de rechnologies ne tom-
be pas du ciel, La plus grande
équipe de Suisse dans le domai-
ne des technologies de Iinfor-

mation se trauve A Sierre er si les
entreprises venlent démarrer de
nouveans marchés, nous som-
mes Ia pour les aider.»

Pour Dominique Perro-
choud, le rdle de CIMTEC est
de rassembler les différents dlé-

Dominique Perruchoud et Slah-Eddine Drissi tout sourre lors de Iz présentation de Softnat & Vinstitut

nf

ments de fagon & ce qu'il y ait
au bout de la chaine un produit
vendu, sans négliger que le
transfert de technologies est
profitable tant au  donneur
qu'au receveur, les professewns
apprenant beaucoup des entre-

Softnet en chiffres

B Softnet est desting 3 pro-
maouvoir la scéne du logidel
suisse, Le chiffre d'affaires dans
fe domalne de l'infosmatique
excéde celu des compagnies

" d'acsurances suisses &t co do-

malne fournit 110 000 places de
travall. Pour |a période 2000 &
2003, une action a été lancée
visant & renforcer la compéten-
ce en matiére de développe-
ment de logiciels (it y aurait une
demande de 10 000 informati-
clens pour combler le mangue
sur e marché suisse, bien que

prises. I explique: «in ceenr
d'un projer, il y a lentreprise,
Elte weur lancer un nowvenu
produft, Efle peut le faire seule
ou profiter de Soft [Net! powr
minimiser les risgues si elle ne
maitrise pas bien les nowvelles
rechnolpgies.» Et de citer le pro-
jet M@coni: l'entreprise avait
besoin d'un support informati-
que pous offrir une documenta-
ton entitrement informatisée

e et des nouvelles technologies. Présentation & Sierre.

ce chiffre puisse &tre mis en
doute et serait bien plus bas au-
jourd’hui) mais aussi & attaguer
de nayveaux marchés er vue de
I'exportation: |2 Suisse arbeau-
coup de produits susceptibles
de concurrencer ceux déjd exis-
tants, mais la stratégie de mar-
keting qui pourrsit les faire ven-
dre brille par son absence. Par
ailleurs, 50% des utilisateurs de
logiciels n'ont agcune stratéyle
informatigue, d'ol [a nécessité
dans le prograrame Soft [Net]
de renforcer aussi la compéten-
te des utitisatewrs,

sur le montage de ses machi-
nes,

Le projet est malntenant
suffisamment mir pour qu'il
soit envisagé de I'étendre a
d'auires entreprises et grice au
soutien de Soft INet], le produit
qui a cofité 850 000 francs pour
son développement ne revien-
dra qu'd une quinzaine de mifle
pour l'entreprise,
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